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CURSO ANULADO-La seduccion
en contextos de interaccion social

Departamento de Metodologia de las Ciencias del
Comportamiento

Dirige: Pedro Rodriguez-Mifién Cifuentes
Co-Dirige: Amparo Osca Segovia

Resumen del curso

Aungue el significado tradicional de la seduccién supone cautivar a una
persona con el fin de iniciar una relacién intima, en este curso vamos a
tratarlo desde una perspectiva més generalista y amplia, como un tipo de
comunicacién presente en todo tipo de interaccion social que busca
captar la atencion, la mirada, el interés, en cualquier sentido, de la
persona o personas con las que interactuamos.

Desde una perspectiva evolucionista y empirica se veran los
componentes del “coqueteo”, sus tipos y efectividad en referencia a las
conductas, verbales y no verbales, de inicio y mantenimiento. Desde una
perspectiva mas psicosocial, se analizaran distintas estrategias que van
desde la expresiéon no verbal de las emociones positivas hasta la
creacion de narraciones o los video curriculums como herramientas de
seduccion, en las que actuamos como sujetos activos para promocionar
nuestra mejor imagen para alcanzar un fin. Y como sujetos pasivos,
analizaremos las ingeniosas técnicas que utilizan las empresas para
“llevarnos al huerto” que nos conviene conocer y, por qué no, también
imitar. Y sin olvidar que, dentro de otros &mbitos mas personales como la
pareja o la familia, podemos desempefiar diferentes roles por lo que se
analizaran las distintas creencias y formas de interaccion negativas que
entorpecen estas relaciones en perjuicio de otros mecanismos mas
saludables que promueven el beneficio mutuo entre los protagonistas de
esta interaccion.

Contenido y desarrollo

lunes, 9 de julio de 2018

(16:00 - 18:00) La comunicacion no-verbal en la

seduccion

Enrique Garcia Fernandez-Abascal.
Catedrético de Psicologia de la Emocién.
UNED.

(18:00 - 20:00) Manipulacion toxica y persuasion

saludable: Mecanismos psicologicos que
conviene conocer

Juan Muzquiz Herrero. Psicélogo sanitario y

Profesor-Tutor CA Madrid-Sur. UNED.

martes, 10 de julio de 2018
(10:00 - 12:00) Seduccion y Marketing 3.0

Claudia Sevilla Sevilla. Profesora AsociadA
de la Facultad de CC. Econémicas y
Empresariales. UNED

(12:00 - 14:00) Sedlcelos con tu
videocurriculum. (Taller tedrico practico)
Amparo Osca Segovia. Profesora Titular de
Psicologia de las Organizaciones. UNED.
Pedro Rodriguez-Mifién Cifuentes.
Profesor Titular. UNED. Director del Centro
Madrid-Sur de la UNED
(17:00 - 19:00) Sedlicelos con tu
videocurriculum. (Taller tedrico practico)
Amparo Osca Segovia
Pedro Rodriguez-Mifién Cifuentes
(19:00 - 21:00) Storytelling: contar con la
seduccion de las palabras
Javier Forondan Moritan. Sociélogo,

Consultor y formador en comunicacién.
Profesor colaborador externo de la UNED.

miércoles, 11 de julio de 2018

(10:00 - 12:00) La seduccion: un problema de
tres

Marcela Paz Gonzalez Brignardello.
Profesora Colaboradora de Psicologia.
UNED.

(12:00 - 14:00) La abertura exitosa del cortejo:
el flirteo

José Manuel Reales Avilés. Profesor Titular
de Metodologia de las Ciencias del
Comportamiento. UNED.

1 crédito ECTS (Grados)




